Spojena $kola, Obchodna akadémia, Centralna 464, 089 01 Svidnik
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ZAKLADNA CHARAKTERISTIKA JA FIRMY STONESS

A) VSeobecné informacie

Obchodné meno:

Sidlo:

Pravna forma podniku:

B) Predmet ¢innosti

C) Organy spoloc¢nosti
Valné zhromazdenie:

Dozorna rada:

Predstavenstvo:

STONESS, JA Firma.

Spojena Skola, Obchodnd akadémia, Centralna 464, 089 01
Svidnik

Zdruzenie nema spoOsobilost na pravne ukony, ale zmluvné
strany su vzmysle §9 obcianskeho zdkonnika spdsobilé
uzatvarat’ zmluvy, lebo Ucel zdruZenia je svojou povahou
primerany rozumovej a vol'ovej vyspelosti zmluvnych strén.
Vyucujici: Ing. Zdenka Kozlejova

Pocet ¢clenov: 14

Déatum zalozenia: 11. septembra 2015

Zakladné imanie: 174,- EUR

Vydanie akcii: 16. novembra 2015

Kazdy akcionar moze byt majitelom maximalne 3 akcii

Kazdy zamestnanec spolo¢nosti mdze vlastnit’ iba 1 akciu.
Hodnota akcie: 2,- EUR

Pocet predanych akcii: 87 ks

- Vyroba kamienkovych kvetinacov
- Vyroba dekoraénych predmetov

- Vyroba daréekovych predmetov

- Organizacia Skolského plesu

- Prevadzka skolského bufetu

najvyssi organ spolocnosti
- uskutoc¢nilo sa diia 26. novembra 2015

Ing. Margita Klimov4, PaedDr. Emilia Lapcakova,
Ing. Jana Drabova

- prezident —Jana Kseni¢ova

- viceprezidentka financii —Jaroslav Liga

- viceprezident marketingu — Adam Rokyta

- viceprezidentka vyroby —Jozef Cos-Bozik

- viceprezident I'udskych zdrojov — Vladimira Blanarova



Oddelenie ZUDSKYCH ZDROJOV

Dna 15. novembra sme zacali s predajom akcii, pricom si 67 akcionarov z radov Studentov
a zamestnancov Skoly upisalo akcie v hodnote 174 eur. Na valnom zhromazdeni sme
odhlasovali zloZenie manazmentu a taktiez mzdy manazérov a vyrobnych zamestnancov.

V mesiaci februar sme vyplatili mzdy v nasledovnej vyske:

Tabul’ka osobnych nakladov k 08. 03. 2016

Vedenie Zamestnanci Spolu

Zakladné platy | 25¢€ 40 € 65 €

Oddelenie VYROBY

Na zéklade naSich nédpadov, prieskumu trhu a po zvazeni vyrobnych podmienok sme sa

rozhodli, ze sa nasa firma bude zaoberat’ tymito ¢innost’ami:

1. Vvroba kamienkovvych kvetinacov

Zaujimavé kvetinae vhodné na
estetické doplnenie exteriéru aj
interiéru, ktoré sme schopni
vyrabat'  diferencovane  podla
zadania zakaznikov. Kvetinale je
mozné vyrabat’ v roznych
velkostiach a naplnit’ kamienkami
roznych farieb podla Zelania a

vkusu zakaznika. SU vhodné na

terasy azahrady, ¢i uz ako
kvetindce pre umiestnenie roznych rastlin ale aj ako samostatné solitéry. S pevné a odolné
voci poveternostnym podmienkam. Pletivo je pozinkované a tym odolédva vSetkym vrtochom
pocasia. V menSom prevedeni a s drevenou podlozkou su vhodné aj do interiéru a to nie len
ako kvetindCe ale aj ako dekoracia, ktoru vieme doplnit’ suSenymi kvetmi, ¢i trdvami
a sezonne ich prisposobit’. Ich vyuzitie je mozné aj na verejnych priestranstvach a pietnych
miestach cintorinov. Sirokd paleta farieb kamienkov, ktorymi st plnené umoZiiuje
prispdsobovat’ vzhlad tejto dekordcie od prirodnych lacnejSich verzii az po umelecké

a finan¢ne naro¢né modifikacie zo vzacnych materidlov.



Predbezne sme oslovili niekol’kych predajcov kamenia a dohodli sme dodavky rdéznych
druhov aby mali zakaznici Siroky vyber. Na zaklade predbeznej zmluvy planujeme v jarnom
obdobi vystavovat’ nase vyrobky v Zahradnych centrach vo Svidniku a v Giraltovciach.
Zékaznici tychto centier maju K dispozicii aj kataldog naSich vyrobkov. Spolupracu chceme
¢asom roz§irit’ na zahradné centra aj v inych mestach. Zaroven sme rokovali s vedenim mesta
Svidnik, 0 vhodnosti ich umiestnenia na namesti ¢i v parku. Dohodli sme sa na umiestneni

kvetinaCov na namesti, ktoré¢ budeme instalovat’ na jar.

2. Vyroba dekorativnych predmetov

Dekorativne predmety sme vyrabali na zaklade sezonnych poziadaviek.

Vrstvené svieCky

Viano¢né ozdoby na stromdcek, do ikeban a na samostatnu dekoraciu

Viano¢né stromceky stolové




Tieto vyrobky sme predavali na remeselnych trhoch na pesSej zone vo Svidniku, na
predviano¢nom trhu v priestoroch nasej skoly, v bufete, na Medzinarodnom veltrhu cvi¢nych
firiem a Studentskych spolo¢nosti na nasej skole.

3. Prevadzka $kolského bufetu

Podmienkou realizacie aplikovanej ekondmie na naSej Skole je prevadzka bufetu, ktory sa
nam dari realizovat’ vel'mi dobre. Zabezpecili sme Siroky sortiment nealkoholickych napojov
a peciva a stali sme sa spolahlivym miestom pre nakup zdravej desiaty pre Ziakov zakladnej
I strednej Skoly. Predavany tovar nakupujeme priebezne vo velkoobchodoch a ceny
prispésobujeme nasim zakaznikom. Bufet je zaroven skvelym miestom na prezentaciu
a predaj naSich vyrobkov.

4. Organizacia Studentského plesu

Dalsou povinnostou kazdej firmy na nasej $kole je aj organizacia Studentského plesu.
Vzhl'adom na nepriaznivé okolnosti, ktorymi bol velmi skory zaciatok postneho obdobia
a nahromadenie viacerych spolo¢enskych udalosti v naSom malom meste na jeden termin,
sme museli tuto akciu zru$it'. Aj ked’ s tym boli spojené problémy s penalmi podarilo sa ndm
vyjednat’ ich zrusenie a tym zabranit’ finan¢nym stratam.

5. Charitativna ¢innost’

Zial planovana charitativna &innost nam nevysla, pretoze sme prili o vytazok z predaja
tomboly na Studentskom plese. Tento vypadok financii sa snazime nahradit’ uskuto¢nenim
charitativnej zbierky v prospech nasej spoluziacky. Vyrobenim zaujimavych vonavych
vrecu$ok a mydielok z prirodnych materialov, ktoré st vhodné do naSich domovov na
sprijemnenie prostredia do skriii a hygienickych miestnosti by sme sa chceli odmenit’ za

finan¢né dary pre tito zdravotne tazko postihnutt ziacku.

Realizacia planu:

Vyrobené ks Predané ks
zvonceky Stastia 20 15
Vrstvené svieCky 82 73

Kamenné kvetinace 2 1




Oddelenie FINANCII

Realizacia finanéného planu

Vydavky na ¢innost’”  Trzby za predané Vysledok hospodarenia

podniku vyrobky
202,44 264,00 61,56

Bufet Nakup tovaru Trzby Vysledok hospodarenia
980,00 1236,00 256,00

Oddelenie MARKETINGU

Marketingova stratégia

Produkt - na$ produkt sa 1isi od konkurencie svojou originalitou, Gzitkovym vyuzitim,

estetickym spracovanim. Bude skvelym darc¢ekom aj pre tych najnaro¢nejsich spotrebitelov.

Cena —Tvorba ceny vychadza z ndkladov a konkuren¢nych cien aje do znacnej miery

prisposobena regionu.

Distribucia — doéraz kladieme na osobny predaj, ktory vyuziva kontakt so zakaznikom aby sme
mohli ¢o najviac prispdsobit’ nasu ponuku konkrétnemu zékaznikovi. Pri vd¢Som zaujme bude

mozné vyrobky dovazat’ alebo posielat’ k zakaznikom prostrednictvom distribu¢nych firiem.

Komunikécia — vyuZivame r6zne moznosti komunikéacie ¢i uz 0osobny kontakt, informacné

letaky alebo webova stranku na objednavky ana pripadne otazky vyuzivame mailova

komunikéciu.



